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Condiţiile economice dificile generate de actuala criză economică au determinat numeroase societăţi multinaţionale să îşi reconsidere strategiile financiare şi de afaceri pentru a-şi putea asigura continuitatea activităţii. 

Printre opţiunile viabile de repoziţionare a strategiei unei companii pentru a face faţă condiţiilor actuale este revizuirea contractelor intragrup, atât din punct de vedere comercial, cât şi din punct de vedere fiscal, precum şi realocarea de active, funcţii şi riscuri între societăţile dintr-un grup. Astfel, una din categoriile de active care pot fi realocate dintr-o jurisdicţie în alta sunt activele necorporale. 
În mod evident, în aceste situaţii, tentaţia firmelor este de a realoca astfel de active în acele jurisdicţii care au o rată de impozitare mai mică. Autorităţile fiscale sunt conştiente de această tendinţă şi verifică, la rândul lor, dacă transferul acestor active are substanţă economică, i.e. dacă odată cu activele necorporale au fost realocate şi funcţiile, riscurile, activele şi personalul legat de acestea, precum şi existenţa unei documentaţii solide care să susţină acest transfer. 
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