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Creşterea substanţială a mişcărilor de bunuri, servicii şi capital caracterizează integrarea economică şi financiară la nivel global. Mediul economic este supus unor schimbări continue, sub diferite influenţe, fiind marcat de creşterea competiţiei în toate sectoarele de activitate, precum şi de dezvoltarea fluxurilor de informaţii. În acest context macroeconomic, companiile îşi asigură avantajul competitiv, printre altele, prin extinderea activităţilor pe piaţa internaţională. Acest fapt dă naştere unor noi oportunităţi, dar şi unor noi provocări şi riscuri legate de aspectele economice şi fiscale implicate de structurarea operaţiunilor din străinătate. Una dintre provocările aflate în faţa companiilor străine ce nu doresc să aibă prezenţa juridică în România prin intermediul filialelor, persoane juridice române, este identificarea gradului de risc ca operaţiunile să atragă cerinţa de a-şi stabili prezenţa fiscală în România printr-un aşa-numit «sediu permanent» (SP). Din punct de vedere fiscal, acest concept determină impunerea în România a profiturilor obţinute de un nerezident din activităţile desfăşurate în România.

Recunoaşterea riscului de stabilire a unui sediu permanent poate aduce companiilor economii viitoare legate de costurile fiscale, penalităţi sau litigii. De aceea este importantă integrarea aspectelor legate de SP în strategia economică a oricărei companii implicate în operaţiuni internaţionale. În contextul unei economii în recesiune, cunoaşterea şi administrarea eficientă a unor asemenea riscuri, alături de celelalte riscuri fiscale, poate fi o sursă esenţială de economii în legătură cu costurile fiscale.

Mai jos am prezentat pe scurt conceptul de SP şi câteva situaţii practice care necesită analizarea riscului de stabilire a unui SP.
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